CURRICULUM VITAE DI ALESSANDRO ALBICINI

DATI ANAGRAFICT

TITOLO DI STUDIO:

Laureato in Giutisprudenza “summa cum laude” presso I'Universita di Bologna nell’anno accademico
1983/1984 con tesi in diritto fallimentare, relatore prof. Raffaele Poggeschi, dal titolo “gli effetti del
fallimento sui contratti di borsa”.

CORSI POST - LAUREA:

Vincitore di borsa di studio nel 1984 per la partecipazione al Master sul "Tetziario avanzato" avente per

oggetto discipline aziendalistiche organizzato dall'Unione Italiana Camere di Commercio in Roma.
TITOLI PROFESSIONALI:

Iscritto dal 17.10.1988 all’albo degli Avvocati di Bologna.
Avvocato Cassazionista.

PRECEDENTI ESPERIENZE PROFESSIONALL

Ha lavorato dal 1985 sino al luglio 1989 presso lo Studio di Consulenza Fiscale e Societaria di Bologna,
corrispondente per i servizi fiscali dell'Arthur Andersen & Co. s.a.s.

E' stato collaboratore sino a tutto il 1991 del prof. avv. Alberto Caltabiano, titolare della cattedra di
diritto industriale della Facolta di Giutisprudenza dell'Universita di Bologna.

ATTUALE POSIZIONE:

Dal 1992 ha aperto il proprio Studio in Bologna occupandosi prevalentemente di diritto societario e
contrattualistica internazionale, acquisizioni societarie, diritto industriale e diritto commerciale.

E’ consulente esperto di contrattualistica internazionale delle Camere di Commercio del’Emilia-
Romagna, di Unioncamere Lombardia e di NIBI-Promos Azienda Speciale della Camera di
Commercio Metropolitana di Milano — Monza Brianza - Lodi.

E’ docente in materia di contrattualistica internazionale per Promex- azienda speciale della Camera di
Commetcio di Padova.

Lo Studio Albicini assiste una clientela rappresentata quasi esclusivamente da aziende aventi una elevata
! pPp q
propensione all’export.

TIPOLOGIA DELLA PRATICA PROFESSIONALE SVOLTA:

- Acquisizioni societarie, due diligence legali e accordi di cessione di complessi aziendali;
- Joint venture societarie e contrattuali;

- Redazione contratti di franchising a livello internazionale e domestico;
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- Redazione condizioni generali di vendita per export e mercato interno;

- Definizione accordi di fornitura di macchinari in ambito internazionale;

- Auditing contrattuale di accordi internazionali della distribuzione commerciale (agenzia, concessione
di vendita, commissione di vendita, etc.);

- Assistenza in giudizio nell’ambito di arbittato amministtato dalla Camera di Commercio
Internazionale di Parigi;

- Assistenza e consulenza in materia di contrattualistica internazionale;

- Consulenza ed assistenza in procedute concorsuali;

- Redazione contratti di licenza di marchio ed altri segni distintivi;

- Redazione contratti di licenza di brevetto e know-how;

- Redazione contratti bancari e di finanziamento;

- Redazione di trust;

- Gestione contenzioso e consulenza in materia societaria e dititto commerciale;

- Gestione contenzioso per azione di responsabilita nei confronti di amministratori di societa e di
natura societatia in genere;

- Assistenza in giudizio per responsabilita civile causa diffamazione a mezzo stampa,;

- Assistenza stragiudiziale e gestione contenzioso su questioni di diritto civile.

ATTIVITA’ EDITORIALE:

Co-autore con il dott. Riccardo Zavatta del libro ‘U contratto internagionale di agengua: aspetti tributari e
contrattuali”, Maggioli Editore, 1999 e 2003 (I2 e I 2 edizione).

Autore, per la parte dedicata alla legislazione italiana, dell’opera “International Charitable giving: laws and
taxation”, edito da Graham & Trotman / Martinns Nijhoppi.

Collaboratore per la contrattualistica internazionale delle riviste on-line di commercio internazionale
“International Tools” e “International Trade” .

Autore di articoli in materia civilistica e tributaria.

LINGUE CONOSCIUTE:

Inglese e francese.

ATTIVITA’ EROGATE A SUPPORTO DELLE CAMERE DI COMMERCIO:

- Attivita seminatiale pet le Camete di Commetcio, prevalentemente dell’Emilia-Romagna, dal 1993 ad
oggl;

- Attivita di consulenza a favore del sistema delle Camere di Commercio del’Emilia-Romagna in forza
di incarico conferito da Centro Estero Emilia-Romagna nel 1997,

- Risposta a quesiti nell’ambito del setvizio info-export Unioncamere Emilia-Romagna dal 2004 al 2007,

- Risposta a quesiti in materia di contrattualistica internazionale a favore di Unioncamere Lombardia.

ATTIVITA’ SEMINARIALE:

Relatore, sia in Italia sia all’estero, su argomenti pertinenti le operazioni societatie e le tematiche
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della contrattualistica internazionale, tra cui: contratto di agenzia con I'estero, contratto di distribuzione,
contratto di franchising, accordi di trasferimento di tecnologia, licenza di know-how, costituzione di
joint-ventures, contratto di compravendita internazionale, contratto di rete nel processo di
internazionalizzazione, tecniche di redazione del contratto internazionale.

Principali seminari tenuti:

“Il contratto di agenzia” - seminatio tenutosi presso I'Unione degli Industriali della Provincia di
Ferrara — Ferrara, 18 ottobre 1992;

“Profili operativi del contratto di agenzia con l’estero” — seminatio tenutosi presso il Conexport -
Consorzio del’A.P.I. per I'esportazione di Modena - Modena, 8 febbraio 1993 e ’'A.P.I. di Reggio
Emilia - Reggio Emilia, 15 ottobre 1993;

“Le fusioni e le scissioni di societa” — seminatio tenutosi presso I’Arthur Andersen di Bologna - 4
giugno 1993;

“Il contratto di agenzia, di concessione di vendita e di franchising” — seminari tenutisi presso la
Camera di Commercio di Forli - 10 e 15 giugno 1993;

“Acquisizioni di societa in Italia” — seminatio tenutosi presso la Mc-George University di
Sacramento (USA) - 16 marzo 1993;

“La negoziazione dei contratti internazionali” nell’ambito dell’ “International EXPO 93” - seminatio
organizzato dalla Camera di Commercio di Sacramento (USA) - 17 marzo 1993,

“La responsabilita civile e penale nell’esercizio dell’attivita di revisione” — seminario tenutosi presso

I’Arthur Andersen di Bologna - 25 febbraio 1994;

“Il contratto internazionale” — seminatio tenutosi nell’ambito del corso di specializzazione per
Agenti di sviluppo europeo organizzato dalla Camera di Commercio di Taranto — Taranto, 16-17
marzo 1994,

“La realta giuridica delle associazioni no-profit in Italia” - Conferenza internazionale “Profiting from
no-profit making Associations”, organizzata dal Center for International Legal Studies, Waidring
(Austria), 3-9 aprile 1994

“Il contratto di agenzia in Italia” — seminatio tenutosi nell’ambito della manifestazione “Intrade ‘94”
di Wembley (Gran Bretagna) — Londra, 22 giugno 1994;

“Implicazioni del diritto comunitario sui contratti d’affari” — seminati tenutisi presso le Universita
californiane di San Francisco, Berkeley, Santa Clara e Mc-George di Sacramento e la sezione
internazionale dell’Otrdine degli Avvocati di Sacramento — 11,12,13 e 14 ottobre 1994;

Conferenza internazionale “Strategic Alliances in the Information Age”, otganizzata dal Center for
International Legal Studies - Waidring (Austria), 22 e 28 gennaio 1995;

“Recenti sviluppi nella legislazione pertinente la responsabilita del produttore di beni di consumo” -
Conferenza “The internationalisation of Eu-law” otganizzata dall’'Universita di Bologna, dal British
Council e dalla British Italian Law Association - Bologna, 1° dicembre 1995;

“Contratti per la commercializzazione dei prodotti all’estero” — seminario organizzato
dall’Associazione degli Industriali e dalla Camera di Commercio di Campobasso — Campobasso, 19
dicembre 1995;

“Opportunita nel commetcio internazionale - Esportare e operare in Europa”, Conferenza
organizzata dallo Stato del Michigan — Detroit (USA), 24 aprile 1996;

“Come negoziare una joint venture internazionale” - programma estivo internazionale della Seaton
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ARTICOLI PUBBLICATI SU "ITALIAN AMERICAN BUSINESS"
o ‘La normativa Usa antidumping e i percols per le societd italiane”, con Charles R. Bernardini, IAB 5-
6/1999, pag. 12.

ARTICOLI PUBBLICATI SU “MERCATO GLOBALE”
o ‘Garangia su macchinari agﬁabli ? 1. 14/anno 11;

o “Agente straniero: quale il foro competente?”, n. T / anﬁo IT;

o “Llesecusgone all’estero del decreto ingiuntive”;

o “Legge applicabile: la Convengione di Roma’;

o “T/contratto con un agente straniero”;

o T privilegi del distributore belga”.

ARTICOLO PUBBLICATO SU “ECOERRE?” (Rivista economea regione Emilia-Romagna)
o ‘Quale destino per i contratti commerciali con controparti estere a seguito del coronavirus?™- 2.6.2020.
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Avv. Alessandro Albicini, Via G. Marconi n. 3, 40122 Bologna (Tel: 051/228222 — Fax: 051 /0822237,
e-mail: info@studioalbicini.it; sito: www.studioalbicini.it; PEC: a.albicini@ordineavvocatibopec.it).

o * %k .
Autorizzo il trattamento dei dati personali contenuti nel mio curriculum vitae in base all'ars. 13 del D. Lgs 196/ 2003
¢ all'art. 13 del Regolamento UE 2016/ 679 relativo alla protesgone delle persone fisiche con riguardo al trattamento dei
dati personali.
¥ %k X

Bologna, 16 Febbraio 2021

. Alessandro Albicini

13




